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MENSCHEN

Unter vier Augen

Hiahs Botschafter

wei Tage lang
hat Hiab seine
Fahrzeuge und

Maschinen aus
eigener Produktion
im Branchen-
Informations-
Center (BIC) von
Daimler-Benz

in Worth bei

Karlsruhe prasentiert. In

dieser in Deutschland

zigartigen Location sind
standig zwischen 120 und
150 aktuelle branchenty-
pische Komplettlosungen
ausgestellt. Wahrend der
Unterwagen von Daimler-
Benz stammt, sind unter-

schiedliche Hersteller

mit ihren Aufbauten ver-
treten. Der Sinn dieses
Zusammengehens liegt
auf der Hand: anschauen,
vergleichen, ausprobie-
ren - sogar Probe fahren.

Kundennéhe eben.

40 eindrucksvolle Expo-
nate hat Hiab aufgebaut:
drauflen vor der Halle Lade-
krane auf Unimog sowie
die Grofskrane, darunter

Getreu dem Firmenmotto Erfoly
umsetzen” hat der Ladekranhersteller
Hiah die Premiere seiner Veranstaltung
»Hiab on tour” erfolgreich in die Tat
umgesetzt. Alexander Ochs hat sich
mit den Verantwortlichen unterhalten.

ein-

Hiabs ,,Botschafter” in
Deutschland

Frank Sparmann, Thomas Koskimaa, Harald Stitterich (v.L.n.r.)

Hiab gehort zum finnischen Cargotec-Konzern, dem auch
Kalmar und MacGregor angehoren. , Alle sind weltweit Markt-
fihrer®, sagt Thomas Koskimaa, der aus Finnland stammende
Geschéftsfiihrer der Hiab GmbH. Allein 2006 hat Hiab {iber
60.000 Lasthantierungssysteme geliefert. 2007 wurden Loglift
und Jonsered ins Unternehmen integriert - beide waren
zuvor Schwesterunternehmen. ,Hiab hat die Verantwortung
und die Mitarbeiter ibernommen®, erlautert Koskimaa. Als
eine Ursache fiir den Erfolg sieht er die Arbeitsweise von
Hiab. ,Wir haben langjahrige Partnerschaften. Wir wollen

die XS-Serie; drinnen Krane
fir den Baustoffbereich, fiir
den Fern- und den Verteiler-
verkehr sowie kommunale
Losungen. Und gegeniiber

— " 1 r
Der XS 600 hat den neuen
100-mt-Kran XS 1055 am Haken

e
.Er zieht nich

\

o

t immer Smarties hoch”, so Stitterich iiber diesen XS-Kran

der Halle prasentierten sich
Sonderfahrzeuge und Demo-
trailer. Fiir fast jeden Einsatz
steht das entsprechende
Fahrzeug da - egal ob fur
den Baustofftransport, flir
den schweren Schutteinsatz,
fir den Holzumschlag, fir
Spediteure, fiir die Entsor-
gung oder flr Friedhofsgart-
ner und Galabauer.

Kontinuitat. Das heifst nicht,
dass wir schlafen, ohne uns
zu bewegen®, scherzt der
Finne. Mindestens ebenso
wichtig sei der Know-how-
Vorsprung. ,Auf ,mindestens
zehn Jahre® beziffert diesen
der Vertriebschef Frank Spar-
mann.

Was sich Hiab fiir die
Zukunft vorgenommen habe?
,Das erste Ziel war, alle
Produktlinien unter einem
Dach zusammenzufiihren.
Diesen Prozess mochten
wir weiter im Sinne unserer
Kunden vorantreiben. Wir

mochten nicht nur Produkte verkaufen, sondern auch einen
Mehrwert schaffen, erlautert Thomas Koskimaa die Strategie
des Konzerns. Ubrigens in exzellentem Deutsch - ganz Hiabs

Botschafter in Deutschland.

Das Event ,Hiab on tour” kam so richtig auf Touren. ,Der
Montag war spitzenmaf3ig. Wir sind absolut zufrieden mit dem
Event!“, schwdrmt Harald Stitterich, Produktchef fiir Multilift
Wechselsysteme. Einziger Wermutstropfen: ,Wir mussten die
Kunden mit Engelszungen tiberreden, ihre frisch gekauften
Maschinen noch ein paar Tage hier stehen zu lassen®. Eine
zweite Auflage ist fest eingeplant. K&B

Dezember/Januar 2008 = Kran &Bihne “



