Robuste Kompakt-Seilzuggeber von SIKO:
Mehr Raum fiir Standsicherheit!

Consider the possibilities...
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Schluss mit Sicherheitsliicken in der Kran- und '&v
Hebetechnik! SIKO‘s neue Kompakt-Seilzuggeber
ermoglichen dank geringerer BaugroRe doppelt
ausgelegte Messtechnik. Die robusten Geber $620/

SG30 bieten hohe Schutzart, busféhige Sensorik

und groRe Temperaturtoleranz [-40 ... +80°C].

Darauf ist Verlass.

Qualitat lohnt - Flexibilitdt made in Germany.

Fordern Sie uns!
(& www.maedacranes.com

SIKO GmbH, Tel. +49 7661 394-0, www.siko.de
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MASCHINEN

Reifere Modelle hevorzugt

Trendwende? Kehrtwende?
Zusammenbruch? Die Ausdriicke fal-
len recht drastisch aus, wenn es
darum geht, den Markt fiir gebrauch-
te Maschinen zu heschreiben, wie
er sich in letzter Zeit entwickelt
hat. Doch es gibt auch Lichthlicke.

Alexander Ochs hat sich umgehaért.

Ging nach Osteuropa: ein Demag AC 50-1 aus dem Pool von KMS

bei der Wirtschaft und Konjunktur so und auch in

unserem Geschéft®, sagt Michael Gwosdz-Kaupmann,
bei Tadano Faun seit Juli verantwortlich fiir das Geschaft mit
Gebrauchtmaschinen. Er zieht es vor, die Lage zu beschrei-
ben statt sie zu bewerten: ,Es sind viele Gebrauchtkrane im
Markt vorhanden. Qualitativ und quantitativ ist es seit dem
Sommer besser geworden, die Kunden sind etwas kauffreu-
diger geworden.” Zuvor habe es sehr viele Anfragen gegeben,
die dann aber folgenlos und erfolglos blieben. Mittlerweile
handelt es sich dem Experten zufolge wieder um Anfragen
mit echtem Interesse, zeitnah zu investieren.

D er eine sagt: toll, der andere sagt: schlecht. Das ist

Doch was ist zuvor passiert? Der Markt fiir gebrauchte
Maschinen war komplett tiiberhitzt. Das ging so weit, dass
Gebrauchtkrane bisweilen liber dem Neupreis gehan-
delt wurden, so grofd war die Nachfrage, so dringend
der Bedarf. Darauf folgte bekanntlich der Kollaps. ,Der
Gebrauchtmarkt ist drastisch zuriickgegangen, ja richtig
zusammengeknallt®, stellt Karl Kemper fest. ,Wir haben
enorme Preisnachldsse hinnehmen miissen. Mittlerwei-
le haben wir kurze Lieferzeiten und brockelnde Preise.
Der Markt hat sich momentan noch nicht ganz beruhigt,
auch wenn sich die Preise ein wenig stabilisiert haben®,
erkldrt der Geschéftsfiihrer der Firma KMS-Cranes, die
sich auf den Handel mit

.\‘I_ "

gebrauchten Mobilkranen
spezialisiert hat.

Auch Uwe Kelm, Verkadufer
beim Kran- und Bauma-
schinenhandel M. Stemick
in Haltern am See, stohnt
iiber das Uberangebot an
Gebrauchtkranen. ,Ob die
Abwartsspirale weiter anhalt,
ist schwierig abzuschatzen.
Was noch gut lauft, ist alles
mit mehr als vier Achsen®,
sagt er, ,da hier zum Teil
noch Lieferzeiten beim Her-
steller bestehen.”

Nach wie vor macht poten-
ziellen Kaufern die Bank
oft einen Strich durch die
Rechnung, sodass diese
keine Finanzierung hinbe-
kommen. Kemper weif3,
wovon er spricht, er kennt
das Geschaft weltweit, denn
sein Unternehmen liefert zu
fast 75 Prozent rund um den

Dieser LTM 1050-1 wurde hei KMS aufgearheitet und an einen Abschleppdienst verkauft

Globus. Nur etwa jeder »
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MASCHINEN

44 vierte Mobilkran von
KMS wandert in den deutsch-
sprachigen Raum.

Trendwende

Waren die vergangenen
Jahre gepragt von einem irren
Run auf junge Maschinen, so
konstatiert Kemper nun eine
» absolute Trendwende“. Nun
werden zehn bis zwolf Jahre
alte Maschinen eingekauft, weil
der Kunde diese eben noch
aus eigener Tasche bezahlen
oder mit 20, 30 Prozent Fremd-
finanzierung erwerben kann.
Junge Maschinen, zuvor der
Renner am Markt, fallen nun
durchs Raster. Entsprechend
weniger werden sie gehandelt.

,Nein, das ist sicher kein

Ein gebrauchter Tadano Faun ATF 90-4, Erstzulassung 1995

Trend bei den Arbeitsbiihnen®,

widerspricht Georg Plesker, als Key Account Manager zustandig
fir den Verkauf gebrauchter ,Steiger bei Ruthmann. ,Es gibt
deutlich mehr Nachfragen als vor zwei, drei Jahren. Im Grofsenbe-
reich tiber 30 Meter (iberstiegt die Nachfrage sogar das Angebot.
Dafiir sieht es bei den Maschinen bis 30 Meter durchwachsen
aus.“ Auch saisonale Faktoren spielen hier mit hinein: Zum einen
ist Baumschnittsaison, zum anderen steuern wir aufs Jahresende
zu, da werden flugs noch Gelder mobilisiert. ,Im Moment ist ganz
klar die Nachfrage etwas stirker®, freut sich Plesker. Nach wie vor
hoch ist die Verweildauer der Biihnen beim Erstbesitzer. Plesker
spricht von durchschnittlich zehn Jahren.

Und was tun (als Verkaufer), wenn die Gebrauchten nicht
weggehen wie die beriihmten warmen Semmeln? Oder wo
ich kann mich als potenzieller Kdufer noch nach glinstigen
Gebrauchten umsehen? Eine Alternative sind Internetauk-
tionen, wie sie zum Beispiel IronPlanet oder Ritchie Bros.
anbieten. Beide Versteigerer machen auch in diesen Zeiten
gute Geschafte. Ob sich das Aufspringen auf den Internet-Zug
lohnt, sollte jeder allerdings vorab genau priifen. Stichwort:
Katalog. Unabdingbar ist es, sich als Verkaufer rechtzeitig
darum zu kiimmern, damit die Maschinen auch im Katalog
auftauchen. Denn nur so kdnnen sie zu einem angemessenen
Preis an den Mann gebracht

Das Betriehsgelande der M. Stemick GmbH in Haltern/NRW

werden. Als Orientierung
dient auch ein Fragenkata-
log. Werden dort dhnliche
Maschinen verkauft - oder
nur Bagger und Dumper? Fiir
welchen Preis kamen zuletzt
vergleichbare Maschinen
unter den Hammer? Erreiche
ich dort meine Zielgruppe?
Vorab informieren ist das A
und O. Sonst ergeht es Ihnen
vielleicht wie einst dem Mit-
arbeiter eines grof3en Unter-
nehmens aus der Arbeitsbuh-
nenbranche, der ein grofdes
Konvolut verkaufen sollte.
Was er dann auch tat. Aller-
dings zu einem derart mise-

rablen Preis, dass er seinen
Posten rdumen musste. K&B

Gel I .
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